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Relatério de Resultados — Campanha SPI Clube

Com o objetivo de ampliar o alcance, fortalecer o engajamento e incentivar a
adesao aos beneficios oferecidos, foi realizada uma campanha direcionada aos
associados da SPI Clube, com inicio em 28/11/2025. A seguir, apresentamos os
principais indicadores consolidados até 09/01/2026.
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Acessos a Plataforma (28/11/2025 a 09/01/2026)

Durante o periodo analisado, foram registrados os seguintes indicadores de navegacao:

Dia com maior volume de acessos: 26/12/2025

O grafico de acessos demonstra picos de navegacao, especialmente em datas associadas a acdes de
comunicacgao, reforcando a efetividade das divulgacdes realizadas.




Evolucdo da Base de Usudrios SP

Até 27/11/2025

138 1055

1 1 93 Usuadrios ativos Usudrios inativos

Usuarios 11.57% 88.43% Usuarios bloqueados

do total de usuérios do total de usuérios

De 28/11/2025 até 09/01/2025

157 1073

1 230 Usuarios ativos Usuarios inativos

0

Usuarios blogueados

Usuarios 12.76% 87.24%

do total de usuérios do total de usuérios

Observa-se que durante a campanha houve um
aumento da base e também de novas ativacoes.




Periodo analisado

Considerando o acréscimo de 37 novos associados na base, com contribuicao
média mensal de RS 50,00 por associado, observa-se uma receita adicional
estimada de RS 1.850,00. Esse valor supera o custo mensal do contrato da SPI
Clube com a nossa empresa, fixado em RS 1.500,00, demonstrando que o

investimento no Clube de Vantagens se paga integralmente com o crescimento
recente da base associativa.



Top 10 parceiros mais acessados
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Além disso, houve durante o periodo da campanha:
* Emissao de carta bonus - Chevrolet

* Emissao de declaracao- SELFIT



O gue esperar para este ano de 20267

* |A —Inteligéncia artificial.
* Campanhas e sorteios.

* Funcionalidades e posicionamento a partir do histérico de acesso.
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Compromisso, inovacao e futuro proximo
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Inteligéncia Artificial da You A ferramenta fara cotagao O usuario vai falar o que quer

Huul em fase de testes, com automatica de produtos, comprar no segmento de

investimento de mais de RS respostas e comparacoes de eletroeletronico e a IA vai
120.000,00. preco. visitar os sites parceiros para

dizer quanto custa.




Sempre vamos além: cLus
52 Encontro Nacional de Liderancgas - 2025

A You Huul promoveu o 5° encontro 100% custeado pela propria empresa para seus clientes, com
15 painéis de discussao sobre gestao sindical e associativa, com participantes contratados de todo o
Brasil, executivos, professores, doutores, psicélogos, apresentadores da Globo News, profissionais
premiados internacionalmente (Cannes), jornalistas ganhadores do Prémio Esso e autoridades.

Investimento de mais de RS 150.000,00.
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Consideracdes
Finais
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Os resultados demonstram que acoes
estruturadas de divulgacao e engajamento
geram retorno efetivo em adesao e uso.
Recomenda-se a continuidade das campanhas,
bem como acdes especificas voltadas a ativacao
dos usuarios inativos, maximizando ainda mais
os resultados obtidos.
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